kort t

EDITORIAL

Straks weet Google alles!

sers zich nog afvragen hoe wenselijk het allemaal

is, weten de twintigers van nu niet beter dan dat

het er is.

Er is veel in beweging. Dat geldt ook voor het

makelaarsvak. Op het moment dat ik dit schrijf

heeft de ene makelaar het grootste appartement

in Nederland verkocht en legt de andere uit

waarom - met name - jongeren juist voor een ‘tiny

house' gaan. Waar ze beiden direct of indirect

ten verderop een huis in de verkoop waar mee te mgken krijgen, zijn de nieuwe taxatiere-

je z6 in kunt. Het is iets ruimer dan dat gels. Die zijn vanaf 1 apnl, als alles volgens plan
wat je nu hebt en het past binnen je bud- verloopt, van toepassing en hebben nogal wat
get. Zullen we een bezichtiging plannen?’ impact. Reden voor Vastgoeq om Samen met
Zou ik dat prettig vinden, vraag ik me af? onze kennispartners eep dos_31er taxaties te ont-
Het kan me natuurlijk het zetje geven dat wikkelen. In het magazme vindt u de nodige in-
ik nodig heb. Maar er valt ook iets van het formatie, op onze — vernieuwde! — website nog
vrijblijvende van ‘fundasnuffelen’ weg. meer.

En wat vind ik er eigenlijk van dat Google

zoveel van mij weet? Er hoeven alleen Jeanet van der Linden

maar wat verbindingen te worden gelegd Hoofdredacteur a.1.

en mijn toekomstige gedrag kan door de Reageren? Mail naar redactie@vastgoedactueel.nl
eerste de beste data-analist worden voor-

speld. Maar hoe je het ook wendt of keert:

de Big Data-ontwikkeling neemt een PS: Geesje Rietveld is met zwangerschapsverlof.
hoge vlucht. En hoewel de veertigplus- Ze is ondertussen bevallen van een gezonde zoon!

Op zondagmorgen snuffel ik altijd rond op fundg.
Kijken of er nieuwe huizen zijn aangemeld in
mijn favoriete postcodegebied. Ik droom al een
paar jaar van een iets groter huis, maar ben nog
nooit concreet in actie gekomen. Want:
verhuizen is rompslomp.

Maar stel je nou eens voor dat ik deze
week een bericht krijg van een willekeu-
rige makelaar. ‘Jeanet, er komt twee stra-

Prijsonderhandelingen het
spannendst voor huizenkopers

Bij het kopen van een huis zijn de prijsonderhandelingen het spannendst. Maar
liefst 50 procent van de huizenkopers geeft aan de prijsonderhandelingen spannend
tot zeer spannend te vinden. Ook de onzekerheid over de hypotheek en het gekozen
huis grijpt samenwonenden aan. Dit blijkt uit onderzoek van Nationale-Nederlan-
den onder ruim 1.000 samenwoners. Ouders zijn de belangrijkste adviseurs in het
samenwoontraject (47 procent). Verder zoeken de stellen zelf informatie via internet
(35 procent) of adviseur (26 procent). Opvallend is dat één op de vijf respondenten
aangeeft geen advies in te winnen en alles zelf te doen. Voor onafhankelijk advies
gaat 62 procent van de kopers naar een hypotheekadviseur. Zijn aanbeveling be-
paalt vaak de gekozen hypotheekvorm. Net als zekerheid over de vaste lasten op de

lange termijn. Slechts een kwart van de kopers gaat voor een maximale hypotheek. Ty ; L
Zij verwachten de kosten op de lange termijn te kunnen dragen met het huidige St]’]glng hulzenpr]‘]zen
inkomen (40 procent) of zij verwachten dat hun inkomen de komende jaren nog zal In Amgterdam n 2015

stijgen (39 procent). Ook zijn kopers bereid de maximale hypotheek af te sluiten voor
een droomhuis (16 procent).
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